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Verkauf Forderungsportfolio

e Verkauf der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen bei einem
Forderungsvolumen von > € 5 Mio.

e Revolvierende Liquiditats-Bereitstellung (,,atmend”)

e Instrument fiir aktives Bilanzmanagement (z.B. Verbesserung des Working-Capital)

e Absicherung gegen Ausfille der angekauften Forderungen

Moglichkeiten
® Mafigeschneiderte Risikoiibernahme
® Ankauf konzentrierter Portfolien moglich
® B2B und B2C Debitoren
® Stille Forderungsabtretung
® Debitorenmanagement durch den Verkaufer
® Schnelle Implementierung
® Ankauf internationaler Forderungen moglich
® Refinanzierung tiber Kapitalmarkt

® Niedrigere Zinsen u. niedrigere Gebiihren, einfache Strukturen

Ankaufskriterien fiir Portfolio-Forderungen

e Forderungen stehen im Eigentum der Verkduferin und sind frei von Rechten Dritter
(z.B. Bank gegen Zession)

e Forderungen unterliegen deutschem Recht

e Debitoren sind aus ausgewdhlten europdischen (EU 15) sowie Polen, Ungarn,
Tschechien, Slowakei, Slovenien und den sonstigen Landern USA, Kanada

* Forderungen gegen Private (B2C) moglich

Zielkunden

* Unternehmen mit einem ankaufbaren Forderungsbestand
e Mindestens 2 Jahre am Markt

* Leistungen aus Warenlieferungen und Dienstleistungen

= Einwandfreie Auftragsabwicklung und Rechnungswesen
e Gleichbleibender Abnehmerkreis
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Typischer Projektplan

Typischer Projektplan

4 - 8 Wochen

Ausganagssituation Vereinbarung
e Stukturierung der * Vertraulichkeits-
: vereinbarungen
Transaktion
= Mandatierung der
+ Steuverliche Berater
Optimierung

* Bewertung der
+ Selektion geeigneter verschiedenen Assets

Assets

+ Business Plan /
Liquiditatsplanung, z.B.
Ablosung bestehender
Kredite

* Vorlaufige

Finanzierungszusage

* Konditonen-Indikatoren

Vorteile Kunden

Diligence

Due Diligence der
rechtlichen Sicherheit
der zu finanzierenden
Assets

* Finalisierung von  * Vertragsunterschnift

* Struktur * Rechnungsstellung
* Bewertung * Auszshiung

Due Diligence der » Konditionen

vorlaufigen
Transakbonsstruktur

* Steuerlich
» Handelsrechtlich

* Vertrage

* Vertragsmuster

= Sofortige Liquiditdt durch bis zu 92%ige Bevorschussung der Aufienstande

Wochentliche Einspielung des OP-Bestandes

Kein Verwaltungsaufwand der SPV (Special Purpose Vehicle, Zweckgesellschaft)
Es fallt keine Factoringgebiihr an — nur Zinsen

Generell Stilles Inhouse

Flexibler Liquiditatsabruf

Forderungslaufzeiten bis zu 120 Tagen

Verbesserung der Bilanzrelation sowie des Ratings durch bessere EK-Quote
Zusitzliche Ertragsmoglichkeiten im Einkauf (z.B. Boni, Skonti)

Starkung der Wettbewerbsfahigkeit durch erhéhten unternehmerischen
Handlungsspielraum

Umsatzkongruente Finanzierung und somit Starkung des Cash Flows
Entlastung der Gesamtfinanzierung (Umstrukturierung des Anlage- +
Umlaufvermogens)

Ihr atevis-Team
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